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Bernard Hinault signe à Saint-Pol-de-Léon
L’AC Léonarde a annoncé, samedi, que le quintuple champion
du Tour de France rejoignait le club de vélo de Saint-Pol.

Samedi, la cinquantaine de licenciés
de l’AC Léonarde est restée bouche
bée, lors de l’assemblée générale.

Thierry Lirzin, le président, leur an-
nonce que Bernard Hinault, quin-
tuple champion du Tour de France,
est en passe de devenir membre du
club de Saint-Pol-de-Léon, près de
Morlaix. « J’en ai bluffé plus d’un ! »
sourit-il encore.

Il a dit « oui »
dans une lettre

C’est dans le cadre de sa collabora-
tion avec le site sportbreizh.com que
le président saint-politain tilte sur Ber-
nard Hinault : « J’ai alors remarqué
qu’il n’était affilié à aucun club… »

Il décide donc, il y a deux semaines,
d’écrire une lettre à la star de la petite
reine, lui proposant une licence gra-
tuite, sans contrepartie. « Avoir un tel
champion qui vient rouler parfois
avec le club mérite largement cette

modique participation ! » insiste-t-il
avec fierté.

La missive lui est donnée par
Mickaël Hinault, son fils, et c’est lun-
di que la réponse arrive. Eh oui! Le
retraité remonte en selle. « Il signe !
se réjouit Thierry Lirzin, et se dit fa-
vorable aux valeurs qu’on véhicule
pour former les jeunes coureurs. »

L’arrivée du champion, pour ce pe-
tit club, c’est aussi d’éventuels nou-
veaux partenaires, et de belles op-
portunités pour une association qui
cherche à renflouer les caisses.

La licence devrait être signée
sous les projecteurs, fin décembre
à Vannes (Morbihan), lors d’un évé-
nement de l’association Souffle d’es-
poir contre le cancer, dont Thierry
Lirzin est membre, et dont le parrain
est… mais si, vous avez deviné : Ber-
nard Hinault.

Aourell GUIVARCH-TONNARD.

Bernard Hinault lors du 6e Critérium des champions d’hier (2013).
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U LE COMMERCE QUI PROFITE À TOUS
magasins-u.com

Avantage Visite

GAGNEZ 0,10 €CARTEU
dès 5€ d’achats à chaque passage en caisse(1)

GAGNEZ 0,10 €CARTEU
par tranche de 30€ d’achats à chaque passage en caisse(2)

Avantage Panier

GAGNEZ DES € CARTE U
grâce aux promotions réservées aux Clients CARTE U(4)

Avantages PromoJournées Fidélité

BÉNÉFICIEZ D’AVANTAGES CARTE U
supplémentaires(3)

(1)Sur présentation de la CARTE U, le Compte CARTE U sera crédité de 0,10 € CARTE U Achat par passage en caisse, dans la limite d’une fois par jour par Compte CARTE U et pour un minimum de 5€ d’achats (hors services, carburant, gaz, livres, presse, laits pour nourrissons 1er âge et Carte Cadeau U). (2)Sur présentation de la CARTE U, le Compte
CARTE U sera crédité de 0,10 € CARTE U Achat par tranche de 30 € d’achats réalisés lors d’un même passage en caisse (hors services, carburant, gaz, livres, presse, laits pour nourrissons 1er âge et Carte Cadeau U). (3)Lors de journées d’animations, des € CARTE U supplémentaires ou des primes à l’achat pourront être accordés dans les conditions
précisées à l’accueil du magasin et/ou sur magasins-u.com. (4)Sur présentation de la CARTE U, le Compte CARTE U sera crédité d’€ CARTE U Promo lors du passage en caisse, pour l’achat de certains produits et/ou catégories de produits. La sélection de produits concernés sera disponible à l’accueil du magasin et/ou sur magasins-u.com.

Avec votre CARTE U, économisez sur vos courses grâce à vos € CARTE U !

U LE COMMERCE QUI PROFITE À TOUS
magasins-u.com

pour plus d’économies

Vos points se transforment
en €CARTEUNo
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Ils ont soigné des enfants malgaches
Quatre chirurgiens dentistes bretons viennent de rentrer d’une
mission de soins dans les zones rurales de la côte est de l’île.

L’initiative

« Il faut savoir que 98 % de la po-
pulation ont les dents cariées là-
bas ! », s’exclame une des chirur-
giens-dentistes, originaire du Finis-
tère. Ce fléau touche toute la popula-
tion, dès le plus jeune âge.

Pour la troisième fois, soutenus par
l’association lesnevienne Amitié Ma-
dagascar Bretagne, quatre praticiens
ont pu se rendre dans deux écoles,
à Maintinandry et Soanierana Ivongo,
sur la côte Est de l’île. Entre le 6 et le
21 octobre, ils y ont assuré des soins,
à raison de dix heures par jour.

1 000 extractions dentaires

Bien équipés, avec l’aide de la socié-
té Henry Schein France, fournisseur,
les quatre dentistes ont travaillé « sur
un double objectif : les soins et la
prévention bucco-dentaire ».

Environ 700 enfants ont ainsi fait

connaissance avec le dentiste au
cours de ces quinze jours : « Nous
avons procédé à 1 000 extrac-
tions ! ».

Pour un tel résultat, il fallait une or-
ganisation sans faille. « Chaque jour,
nous étions trois à soigner et l’un
d’entre nous se consacrait au net-
toyage des instruments et à la dis-
tribution des médicaments », pré-
cise l’un des chirurgiens.

Les soignants en ont profité pour
faire un peu de pédagogie. Ils ont
expliqué l’importance du brossage
quotidien et ont distribué à chaque
élève une brosse à dents. « Les fa-
milles ont si peu de moyens qu’une
brosse à dents est un véritable tré-
sor », témoigne l’un d’entre eux.

Mais le message est bien passé et
sera relayé par les enseignants.

Aude KERDRAON.

700 élèves de Madagascar ont bénéficié de soins dispensés par quatre chirur-
giens dentistes bretons, en mission du 6 au 21 octobre.

Amzair : l’entreprise renaît de ses cendres
En liquidation il y a 3 ans, le fabricant brestois de pompes à
chaleur a été repris. Aujourd’hui, le bilan est encourageant.

Imaginez un frigo. C’est pareil, sauf
que c’est une pompe à chaleur. C’est
la BBC Silenz, pour Bâtiment basse
consommation et… silence, le pro-
duit phare d’Amzair Industrie.

Amzair, comme amzer (le temps,
en breton), c’est l’histoire d’une entre-
prise brestoise créée en 1988, alors
Ventilations Industrielles de Bre-
tagne. Mais en 2012, c’est la liquida-
tion judiciaire. La société est reprise
par deux de ses cadres : treize em-
plois sur 22 sont maintenus.

« Ce mois-ci, nous avons embau-
ché trois personnes, se félicite Glen
Desmousseaux, président de l’entre-
prise. Le recrutement grimpe avec
la production. » Aujourd’hui, Amzair
Industrie compte 24 employés.

La société soufflait trois bougies
depuis sa reprise. « Ce que je veux
montrer, c’est qu’il ne faut rien lâ-

cher ! assure Glen Desmousseaux. Il
faut s’organiser pour soutenir l’em-
ploi et les nouvelles entreprises. »

Les banques, voilà à qui il pense…
« Ça n’a pas été facile, mais elles
m’ont fait confiance, et maintenant,
elles me suivent. » En 2015, le chiffre
d’affaires d’Amzair Industrie devrait
tourner autour de 2,5 millions d’eu-
ros, pour cette société dont 60% des
fournisseurs sont en Bretagne.

Actionnaires finistériens, le réseau
Entreprendre Bretagne ou la Ré-
gion Bretagne sont des soutiens que
Glen Desmousseaux ne manque pas
de saluer. « Je veux aussi montrer
qu’on n’est pas seuls dans la re-
prise de société, et qu’on peut s’ac-
crocher », a-t-il promis, avant de filer
préparer l’événement pour les 250
partenaires qui étaient attendus.

A. G-T.

Glen Desmousseaux.


